
 
 

 

 

 

Байдан Андрей 

 
 
 

 Желаемая должность 

Администратор, 

Коммерческий директор, 

руководитель 

подразделения 

Дата рождения 

Образование  

E

mail 

02.05.1974 
Высшее экономическое 
baidan@mail.ru 

Телефон 079921658 
Зарплата договорная 
График работы Полный рабочий день 
Кишинев Кишинев 
Командировки готов к командировкам 

 

Опыт работы  
 

 
 
Март 2022 – 
июль 2024 
 
 
 
 
 
 
 
Октябрь 2021 –
февраль 2022  

 
 
 
 
 
 

январь 2021 - июль 2021 
 

 
Коммерческий директор 
 
P
e
g
a
s
S
R
L
производства мясных изделий) 

Кишинев), Продажи 
 
 
 
Руководитель отдела импорта 
 
I
m
e
n
s
i
t
a
t
e
S
R
L
retail Local; Bonus) 

Кишинев), Продажи 
 
 
 
Руководитель отдела продаж и маркетинга 
 

Good Food Solution SRL 
(Кишинев), Продажи 
 

- разработка планов продаж и их выполнение; 
- организация и контроль работы торговых представителей ; 
- контроль состояния дебиторской и кредиторской задолженности; 
- анализ и систематизация клиентской базы; 
- ведение переговоров с ключевыми клиентами компании; 
- мониторинг и анализ рынка, деятельности конкурентов; 
- вывод на рынок новых торговых марок; 
- разрешение конфликтных ситуаций; 



 
 

 

- начисление заработной платы торгового отдела; 
- осуществление подбора персонала торгового отдела; 
- управление коммерческой деятельности специализированных магазинов 
компании. 
 

февраль 2020 - август 2020 
 

Руководитель розничной сети при АЗС 
 

 
(Кишинев), Продажи 
 

Операционное и коммерческое управление сетью маркетов при АЗС. 
 

апрель 2019 - февраль 

 
 

 

 

Директор розничной сети 
 

 
(Кишинев), Продажи 
 

Операционное и коммерческое управление сетью маркетов "Cascad 

 

июль 2014 - март 2019 
 

Директор 
 

Dinova SRL (Fidesco Group) 
(Кишинев), Продажи 
 

- Управление всеми процессами компанией; 
- Управление коммерческим отделом; 
- Разработка и внедрение стратегий компании; 
- Планирование и выполнение всех финансовых показателей компании; 
- Управление всеми подразделениями компании. 
 

март 2013 - август 2013 
 

Руководитель отдела оптовых продаж 
 

 
(Кишинев), Продажи 
 

- разработка планов продаж и их выполнение; 
- организация и контроль работы торговых представителей ; 
- контроль состояния дебиторской и кредиторской задолженности; 
- анализ и систематизация клиентской базы; 
- ведение переговоров с ключевыми клиентами компании; 
- мониторинг и анализ рынка, деятельности конкурентов; 
- вывод на рынок новых торговых марок; 
- разрешение конфликтных ситуаций; 
- начисление заработной платы торгового отдела; 
- осуществление подбора персонала торгового отдела. 
 

февраль 2011 - февраль 

 

Руководитель отдела продаж 
 

 
(Кишинев), Продажи 
 

- разработка планов продаж и их выполнение; 



 
 

 

- организация и контроль работы торговых представителей ; 
- контроль состояния дебиторской и кредиторской задолженности; 
- анализ и систематизация клиентской базы; 
- ведение переговоров с ключевыми клиентами компании; 
- мониторинг и анализ рынка, деятельности конкурентов; 
- вывод на рынок новых торговых марок; 
- разрешение конфликтных ситуаций; 
- начисление заработной платы торгового отдела; 
- осуществление подбора персонала торгового отдела. 
 

 
 
 
 
 

март 2003 - сентябрь 2010 
 

 
 
 
 
Супервайзер/ Key Account Sales Manager/Торговый 
агент 
 

 
(Кишинев), Продажи 
 

- контроль и организация работы дистрибюторов компании; 
работа с ключевыми клиентами; 
- организация и контроль за проведение рекламных кампаний; 
- нахождение новых рынков сбыта продукции; 
- контроль за работой мерчендайзеров. 
- контроль и организация работы торговых представителей; 
- заключение контрактов на поставку; 
- организация и контроль за проведение рекламных кампаний; 
- нахождение новых рынков сбыта продукции; 
 

февраль 2002 - февраль 

 

Менеджер по развитию сети 
 

 
(Кишинев), Продажи 
 

- организация работы в сети дистрибуции; 
- контроль за работой торговых точек. 
 

 
Рекомендации 

Тел.: 079347777 Кинах Игорь Александрович, Учредитель. Компания "Dinova" SRL 

 

Образование  
 

по 1999 
Экономическая Академия РМ, маркетинг 
маркетолог-экономист 

по 1992 
СПТУ - 87, Радиомеханика 
Регулировщик радиоэлектронной аппаратуры 

 

 



 
 

 

 
Ключевые навыки 

- Стратегия видения бизнеса; 
- Менеджмент; 
- Управление продажами; 
- Управление командами; 
- Ведение переговоров; 
- Обслуживание клиентов. 

 
Владение языками 

Румынский Родной 

Русский Свободно владею 

Английский Разговорный 

 
Дополнительная информация 

Командировки готов к командировкам 

Гражданство Молдова, Румыния 

Водительские права B 

Личный автомобиль есть личный автомобиль 

О себе 

 

 

 

- Дисциплинирован; 
- Коммуникабельный; 
- Исполнительный; 
Целеустремленный. 
Увлечения: Автомобили, спорт. 

 

 


